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Положение 

о получении статуса «РЕГИОНАЛЬНЫЙ ПРЕДСТАВИТЕЛЬ»
 т.м. «SHARLYN®» от компании «ОЛЕОКС».

Статус «РЕГИОНАЛЬНЫЙ ПРЕДСТАВИТЕЛЬ» (далее «РП») может быть предоставлен  юридическому лицу и индивидуальному предпринимателю. 

     Кандидат должен обладать опытом продаж профессиональной косметики для ногтевого сервиса, либо иметь положительный опыт работы с материалами данного профиля, а также имеющим необходимую площадь (торговую, склад, выставочную, витринную).  

    Сотрудничество с  будущим РП строится на основании договора поставки. 

Статус «РЕГИОНАЛЬНЫЙ ПРЕДСТАВИТЕЛЬ»  может быть предоставлен по итогам анализа объема закупок продукции тм «SHARLYN®» за текущий квартал. Такой объем должен составить не менее ¼ объема годового оборота РП. По истечении 3 месяцев и положительного итога динамики закупок,  с РП дополнительно заключается договор о сотрудничестве в рамках использования прав на интеллектуальную собственность  тм «SHARLYN®», где прописаны права и обязанности сторон  в части, касающейся имиджа  бренда «SHARLYN®», а также договор о создании представительства тм «SHARLYN®» в регионе. 
      Договоры с РП заключаются сроком на один календарный год. 
      При заключении договоров РП берет на себя обязательство работать со всеми основными группами товаров тм «SHARLYN®».
 В период действия договоров проводится текущий ежеквартальный анализ закупок и деятельности РП, на основании которых представителю предлагаются варианты дальнейшего сотрудничества в качестве РП, либо изменение статуса «РП» на «Оптовый покупатель» с соответствующими обязательствами.
       Основными требованиями к представителю являются нижеуказанные условия.

· Для региональных торговых представительств годовой товарооборот  по продукции тм «SHARLYN®», с учетом всех льгот (скидок), должен составлять не менее 900 000 руб.  в год. 
      При таком товарообороте предоставляется представительская скидка 35% от  

      базовой (розничной) цены. 

· Анализ продаж компанией «ОЛЕОКС» по каждому представительству производится один раз в три месяца. При этом учитывается период в +1 месяц к отчетному кварталу для возможного «выравнивания» ситуации с объемом закупок. По итогам анализа квартальный оборот продукции должен составить ¼ годового оборота.  По итогам квартального анализа представителю будет предложено изменение или сохранение размера представительской скидки при сохранении прочих условий сотрудничества.

· При закупках продукции от 600 000 руб. до 900 000 руб. в год (с учетом всех льгот), представительская скидка составит 25% от базовой (розничной) цены.

· Вопрос  о вхождении регионального представительства в  дисконтное поле компании «ОЛЕОКС» (предоставление своим клиентам дополнительных скидок по дисконтной карте компании «ОЛЕОКС),  решается индивидуально в рабочем режиме.
· РП обязан вести активную рекламную политику в своем регионе в средствах массовой информации, участвовать в региональных выставках, фестивалях, ярмарках и прочих мероприятиях.
· Для улучшения качества рекламных мероприятий в регионах, РП обязан заключить дополнительные соглашения с компанией «ОЛЕОКС» об условиях участия в региональных мероприятиях (выставках, презентациях, конкурсах и т. д.)  с обязательным  обсуждением  деталей и условий, на которых представитель тм «SHARLYN®» собирается участвовать в вышеуказанных мероприятиях). 

      При отсутствии такого соглашения, компания «ОЛЕОКС», как правообладатель тм  

      «SHARLYN®», пользуется  приоритетным  правом  рекламодателя на  

      вышеуказанных  мероприятиях, либо привлекает для участия других  кандидатов 

     (торговых представителей, дилеров, учебные центры).      

· Для улучшения качества обучения профессионалов ногтевого сервиса компанией «ОЛЕОКС» запущен в работу  международный проект ISE (International Sharlyn® Education). Задача данного проекта – объединение школ и учебных центров, работающих на материалах тм «SHARLYN®» под единую базовую методику преподавания с сохранением авторской направленности курсов и региональных особенностей обучения. Компания вводит обязательную аттестацию школ и инструкторов, работающих в проекте на соответствие требованиям ISE.

· Представительства компании автоматически берут на себя обязательства по рекламной поддержке школ проекта, существующих в регионе деятельности РП и всячески содействуют в приобретении этими школами продукции тм «SHARLYN®»  на льготных условиях. 
· Торговое представительство имеет право предоставления скидок на продукцию тм «SHARLYN®» не более 25%.  При этом  розничная цена на товар может отличаться от базовой цены, рекомендованной компанией «ОЛЕОКС» не более, чем на 10%.

· Аттестованные региональные школы, имеющие розничные отделы продаж могут предоставлять слушателям скидки не более 10%. Иные условия фиксируются дополнительным соглашением.
· Школы и студии профильного профессионального обучения могут быть кандидатами на получения статуса РП в случае, если в данном регионе нет представительства тм «SHARLYN®», а также, эти организации должны соответствовать требованиям, предъявляемым к  РП (объем товарооборота, договорные обязательства и проч.).
· Региональному представительству рекомендовано придерживаться системы оптовых скидок, принятыми в головном офисе компании и указанных ниже.  Сумма закупки отсчитывается от базового розничного прайса.

Для оптовых закупок  на сумму:

- от 60 000 руб – скидка 20%

- от 20 000 руб – скидка 10%







